RAČUNOVODSTVO IV


POJAM I ZNAČAJ KONTNOG OKVIRA
Kontni plan je pregled ili  spisak konta (računa) stvarno otvorenih u knjigovdsvu preduzeća.

Pod kontnim okvirom podrazumeva se spisak, odnosno  raspored konta koji služi kao model za izradu kontnog plana.

U kontnom okviru konta su sistematizovana i raspoređena po unapred određenim kriterijumima koji proizilaze iz ciljeva računovodstva.

Primenom jednoobraznog knjigovodstva sa svojim glavnim instrumentom kontnim okvirom omogućuje se:

· upoređivanje evidencije između poslovnih jedinica

· svođenje podataka na više nivoe uprvljanja

· kontrola poslovanja

· lakše učenje i obuka u knjigovodstvu

Konta se najčešće u kontnom planu obeležavaju brojevima. Najčešće se primenjuje dekadni (desetni) sistem. Po ovom sistemu poslovni događaji se obuhvataju i obelažavaju npr.

- I cifrom O

- klasa

- II cifre   OO
- grupa

- III cifre  OOO 
-sintetički konto

- IV cifre  OOOO
- analitički konto

Svako mesto u šifri ima svoju brojčanu vrednost koja može biti od 0-9. To znači da se ceo sistem može razvrstati u 10 klasa, svaka klasa u 10 grupa, a svaka grupa u 10 zbirnih sintetičkih konta i svaki sintetički u 10 analitičkih konta.

Prema važećem kontnom okviru za privredu predviđene su sledeće klase:

0- Neuplaćeni upisani kapital i stalna imovina

1- Zalihe

2- Kratkoročna potraživanja, plasmani i gotovina

3- Kapital

4- Dugoročna rezervisanja i obaveze

5- Rashodi

6- Prihodi

7- Otvaranje i zaključak računa stanja i uspeha

8- Vanbilansna evidencija

9- Obračun troskova i učinaka


PRINCIPI GRUPISANJA KONTA I ZNAČAJ KONTNIH PLANOVA

Kontni plan se deli na osnovne klase prema različitim kriterijumima. Koji će kriterijum biti primenjen zavisi od cilja koji se raspodelom konta želi postići.

Ciljevi mogu biti:

1. merenje ostvarenog finansijskog rezultata

2. 2. praćenje kružnog kretanja (obrta) sredstava

U zavisnosti od cilja, razlikujemo 2 principa grupisanja konta u kontnom planu:

1.bilansni princip
2.funkcionalni princip

Po bilnasnom principu prilikom razvrstavanja konta polazi se od njihovog odnosa prema bilansu. Prema ovom kriterijumu pojedine klase sadrže samo aktivna konta, neke samo pasivna konta, posebne klase obuhvataju samo rashode, posebne samo prihode. Ovakvo razvrstavanje omogućava bolju preglednost i olakšava izradu izveštaja.
Po funkcionalnom principu u zavisnosti od sredstava u preduzeću, konta se obrazuju po obrascu N-R-N1 ( osnovna sredstva- novčana sredstva- zalihe robe-realizacija).


ZNAČAJ KONTNIH PLANOVA

Izradom kontog plana ostvaruje se :

1. evidentiraju se poslovni događaji i izražavaju se u naturalnim i novčanim pokazateljima. Ova evidencija se vodi da bi se kontrolisala nabavka, troskovi, prodaja i da se utvrde pozitivne i negativne tendencije

2. na osnovu knjigovodstvenih podataka izrađuju se planovi preduzeća
3. omogućava stalno prikupljanje informacija, njihova provera, sređivanje i obrada
4. knjigovodstvo će biti instrument kontrole samo ako brzo ukaže na negativne pojave i na potrebu njihovog otklanjanja.

Dobro organizovana knjigovodstva već sledećeg dana raspolažu podacima o promenama koje su se desile prethodnog dana.

FORMIRANJE I PROMENE KAPITALA KOD POJEDINIH PREDUZEĆA

Osnovna ćelija privrednog sitema je preduzeće.Prema pravnoj formi preduzeća mogu biti:

1. inokosna (pojedinačna) preduzeća

2. društva lica (ortačka društva)
3.  društva kapitala 

Po zakonu o preduzećima oblik svojine u preduzećima može biti: državni, zadružni, privatni, mešoviti...

A) INOKOSNA PREDUZEĆA
Početni kapital u novoosnovanom inokosnom preduzeću obezbeđuje osnivač iz

a) sopstvenih sredstava ili iz

b) pozajmljenih sredstava

Svako ulaganje kapitala u preduzeće povećava  imovinu preduzeća, a time i sopstveni kapital.

Sopstveni kapital preduzeća često nije dovoljan pa preduzeće mora nedostajući deo pribaviti iz tuđih izvora u vidu kredita.

Kapital može biti u obliku:

a) stvari- zemljište, građevinski objekti, oprema

b) novca

c) prava- patenti i licence

Početni kapital vlasnika povećava se pod uticajem dodatnih ulaganja, a smanjuje zbog isplata za pokriće ličnih rashoda vlasnika preduzeća.

B) ORTAČKA DRUŠTVA- DRUŠTVA LICA
Osnivački kapital društva se neograničenom solidarnom odgovornošću i komaditnih društava bez akcija  formira se ulozima ortaka.Zato ova preduzeća imaju onoliko računa sopstvenog kapitala koliko ima ortaka u preduzeću. Ulozi ne moraju biti jednakog iznosa. Imovina može takođe biti u obliku stvari, prava i novca.

Visina ortačkog kapitala nije stalna, ona se može manjati. Kapital se može povećavati uplatama postojećih ortaka iz društva ili prijemom novih.

C) DRUŠTVA KAPITALA
Javljaju se kao:

1.Društva sa ograničenom solidarnom odgovornošću (D.O.O)

2. Akcionarska (deoničarska) društva

DRUŠTVO SA OGRANIČENOM ODGOVORNOŠĆU -D.O.O.

 Sopstveni kapital društva sa organičenom solidarnom odgovornošću formira se ulozima članova društva.Zakonodavac je propisao minimalnu visinu ukupnog kapitala, kao i pojedinačne uloge pojedinih članova. Kod ovih društava vlasnik za svoje obaveze odgovara samo do visine uloženog kapitala čija  se visina pri registrovanju preduzeća unosi u sudski registar, kao i sve promene na uloženom kapitalu.

Povećanje osnovnog kapitala može biti  prijemom novih članova ili povećanjem  uloga postojećih članova.

Osnovni kapital ovog društva može se smanjiti ukoliko neko od članova delimično ili potpuno povuče ulog. 

AKCIONARSKA ILI DEONIČARSKA  DRUŠTVA

Ova društva stiču svoj kapital izdavanjem deonica (akcija). Osnovne karakteristike:

· to je društvo kapitala

· svojom imovinom odgovara u potpunosti za svoje obaveze

· ima stalnu glavnicu koja je podeljena na jednake delove

Načini osnivanja:

1. simultano ( kada sami osnivači otkupljuju deonice)

2. sukcesivno (kada osnivači raspisuju javni poziv za otkup deonica)

Prema obimu prava akcije se dele na:

1. redovne (obične) akcije čijim otkupom vlasnik stiče pravo glasa, pravo na imovinu i dividendu

2. prioritetne (povlašćene) akcije donose pored redovnih prava i određene povlastice kao što su prioritet u isplati dividende, u isplati imovine prilikom likvidacije .

Nominalna vrednost redovnih i prioritetnih akcija je po pravilu ista, ali je prodajna
 (emisiona) vrednost prioritetnih akcija viša.
Formiranje sopstvenog kapitala počinje prodajom akcija. Kurs prodaje može biti jednak ili viši od nominalne vrednosti.

KREDITI ZA OSNOVNA I OBRTNA SREDSTVA

Za nabavku osnovnih sredstva (oprema zemljište, zgrade...) i obrtna sredstva (roba, materijal , novac...) preduzeće može da koristi pozajmljena sredstva, odnosno kredite koje odobrava banka ili drugi izvori.

Krediti prema ročnosti mogu biti:

1. kratkoročni krediti ( do jedne godine)

2. srednjeročni krediti ( od jedne do pet godina)

3.  dugoročni krediti (preko pet godina)

Za finansiranje nabavke osnovnih sredstava preduzeće koristi dugoročne kredite,a finansiranje nabavke obrtnih sredstava kratkoročne kredite.
Da bi preduzeće dobilo dugoročni kredit mora banci podneti investicioni eleborat  kao dokaz o ekonomskoj opravdanosti kredita.

Odobreni kredit za osnovna sredstva se ne uplaćuje na žiro račun već banka preuzima obaveze prema dobavljačima.

Odobreni kredit se otplaćuje putem anuiteta koji se sastoji od rate za kredit i kamate.

Kao davaoci kredita za obrtna sredstva mogu se javljati banke i preduzeća.



EMITOVANJE OBVEZNICA

Preduzeća do kapitala mogu doći i emitovanjem obveznica.

Obveznica je hartija od vrednosti koja vlasniku daje pravo da po dospeću naplati iznos koji je na njoj naznačen uz odgovarajuću kamatu.

Obveznice se sastoje iz plašta obveznice i talona. 

Kako je kapital koji je pribavljen emisijom i prodajom obveznica pozajmljen, za njegovo korišćenje se mora platiti naknada u vidu kamate.  Zato se obaveze nastale po osnovu prodaje obveznica ne razlikuju mnogo od obaveza nastalih po osnovu dugoročnih kredita. Razlika je samo u tome što se emisijom i prodajom obveznica angažuju mali kapitali velikog broja poverilaca, dok kod dugoročnih kredita angažuje veliki kapital jednog preduzeća.
Kamata koja se plaća po osnovu duga za obveznice obračunava se i plaća godišnje.Ona pada na teret finansijskih rashoda tekuće  poslovne godine.

PRIBAVLJANJE OSNOVNIH SREDSTAVA

U  osnovna sredstva spadaju ona sredstva koja traju duži vremenski period (duže od jedne godine), prenoseći svoju vrednost na nov proizvod ne menjajući svoj oblik.

Vrednosti osnovnih sredstava su:

1. fakturna vrednost ( vrednost iskazana na fakturi dobavljača koju treba platiti za nabavljeno osnovno sredstvo)
2. nabavna vrednost ( predstavlja zbir fakturne vrednosti i zavisnih troskova nabavke tj. troskova utovovara, istovara, prevoza...)

3. sadašnja vrednost ( kada se od nabavne vrednosti oduzme otpisana tj.amortizovana vrednost)

4. tržišna vrednost ( vrednost postignuta na tržištu prodajom osnovnog sredstva koja može biti veća, manja ili jednaka sadašnjoj vrednosti)

Pribavljanje osnovnih sredstava može se vršiti:

a) besplatnim prijemom 

Preduzeće može da dobije osnovno sredstvo bez naknade prilikom osnivanja od države, banke ili drugog preduzeća 

b) izgradnjom 

Prilikom izgradnje osnovnog sredstva javljaju se  2 subjekta: izvođač radova –građevinsko preduzeće i investitor. Finansiranje može biti iz sopstvenih sredstava ili iz kredita. 
c) kupovinom

d) utvrđivanjem viškova osnovnih sredstava prilikom popisa



OTUĐIVANJE OSNOVNIH SREDSTAVA

Preduzeće može da otuđi osnovno sredstvo na više načina:

1. besplatno  ustupanje
Nastaje najčešće prilikom statusnih promena preduzeća zašta je potrebna odluka organa upravljanja. Ustupa se bez naknade obično osnovno sredstvo koje je korišćeno, ali nije potpuno amortizovano(otpisano).
Otpis osnovnih sredstava vrši se po stopama amortizacije iz Nomenklature osnovnih sredstava primenom na nabavnu vrednost.

Otpis (amortizacija)= nabavna vred. O.S. x % otpisa

2. prodaja osnovnih sredstava
Preduzeće može prodati osnovno sredstvo koje je korišćeno po ceni koja je jednaka sadašnjoj ceni, veća ili manja od sadašnje cene.

3.Rashodovanje osnovnih sredstava

Ako osnovno sredstvo preduzeće ne može više da koristi  zbog fizičke dotrajalosti mora da ga rashoduje- otpiše.

Rashodovanje ili likvidacija osnovnih sredstava predstavlja postupak izbacivanja iz upotrebe konkretnih stvari. Predlog za rashodovanje daje stručna komisija, a odluku donosi poslovodni organ preduzeća. Dešava se da preduzeća rashoduju neka osnovna sredstva i pre isteka veka trajanja, zbog tehničke neispravnosti ili ekonomske zastarelosti.

4. Utvrđivanjem mankova


KALKULACIJA CENA ROBE U TRGOVINI

Kalkulacija cena robe u trgovini je metodološki postupak izračunavanja prodajnih cena.

Elementi kalkulacije su sledeći:


Fakurna cena bez pdv

+   zavisni troškovi nabavke

_________________________

=   nabavna cena
+   razlika u ceni

_________________________

=   prodajna cena I

+   porez na dodatu vrednost

__________________________

=  maloprodajna cena sa pdv

Fakturna cena je cena iskazana na fakturi dobavljača, to je iznos koji se plaća dobavljaču za robu.

Zavisni troškovi nabavke su troškovi utovara, istovara, prevoza, osiguranja...

Nabavna cena predstavlja zbir fakturne  cene i zavisnih roškova nabavke.

Razlika u ceni koja je uračunata u prodajnu cenu predstavlja potencijalnu bruto dobit trgovinskog preduzeća. Ona služi za pokriće svih troškova doprinosa prema zajednici, a eventualno, razlika predstqavlja ostvaren finansijski rezultat.

Stopa razlike u ceni zavisi od vrste robe i obima prometa. Svako trgovinsko preduzeće obično ima svoju prosečnu stopu razlike u ceni.

Razlika u ceni u trgovini pojavljuje se kao:

-slobodna razlika u ceni

-marža

-rabat.

Slobodna razlika u ceni javlja se kod onih roba čije se cene slobodno formiraju pod uticajem zakona ponude i tražnje.

Marža, kao oblik razlike u ceni, javlja se kod roba čiju proizvođačku cenu utvrđuje nadležni državni organ. Obračunava se u procentu u odnosu na nabavnu vrednost robe.

Marža = nabavna cena x % marže



100 - % marže       
Rabat kao razlika u ceni, javlja se kod one robe kojoj su proizvodna organizacija, ili nadležni organ unapred odredili maloprodajnu cenu.Po pravilu, daje se u procentu od prodajne cene i od nje se uvek odbija.



Rabat = prodajna cena x % rabata
                           


 100

PDV je porez na dodatu vrednost koji zaračunava svaki učesnik u prometu primenom određenog procenta na prodajnu cenu I. Stope pdv su 8% i 18%.
Po stopi od 8% opoprezuju se:

-hleb i pecivo

-mleko i mlečni proizvodi

-voće i povrće

-ulje, sećer, brašno

-skolski pribor

-lekovi ...

Svi ostali proizvodi oporezuju se po stopi od 18%.

Primer: po fakturi dobavljača nabavljeno je robe u vrednosti bez pdv ya 10.000,00 din.Zavisni troškovi nabavke su 2.000,00 din. Marža je 20% PDV 18%

Kalkulacija

1.fakturna cena
10.000,00


RUC= nabavna cena . %

2.+ ZTN

  2.000,00



100- %
3.= nabavna cena
12.000,00


RUC= 12.000,00 x 20   
4.+ razlika u ceni
  3.000,00



    100-20


5.= prod. cena I     15.000,00


RUC= 3.000,00

6.+ pdv 

 2.700,00

7.prod.cena II
17.700,00


PDV = pcI x % = 15.000,00 x 18 = 2.700,0









     100

100

POJAM I ZNAČAJ UVOZA I IZVOZA ZA DOMAĆE TRŽIŠTE

Trgovinska preduzeća mogu, pored kupovine i prodaje na domaćem tržištu, da kupuju i prodaju robu na inostranom tržištu. U zavisnosti ko obavlja poslove uvoza i izvoza i u kom svojstvu, sa gledišta evidencije razlikuju se:

· uvoz i izvoz u svoje ime i za svoj račun

· uvoz i izvoz u svoje ime a za tuđ račun

Robu mogu uvoziti i izvoziti trgovinske organizacije koje je za to ovlastio nadležni organ. Dozvolu za obavljanje spoljnotrgovinskim poslovima može dobiti samo trgovinska organizacija koja:

· uredno posluje

· raspolaže određenim minimumom sopstvenog kapitala

· raspolaže stručnim kadrovima i opremom za taj posao.

Prema našim zakonskim propisima, razlikujemo sedeće vrste uvoza:

· -slobodan uvoz

· -uvoz na osnovu liberalne dozvole

· -uvoz na osnovu generalne dozvole do određenog iznosa deviza

· -kontigentni uvoz

Pre nego što se roba uveze, uvoznik mora obezbediti potrebna devizna sredstva za plaćanje robe. Uvozena i izvezena roba obračunavaju se po zvaničnom deviznom kursu.

Zvanični devizni kurs predstavlja vrednost strane valute izražene u domaćoj valuti na osnovu zvaničnog pariteta.

Zvanični paritet predstavlja vrednost jedinice domaće valute (dinara)izražene u zlatu.

Pored zvaničnih kurseva postoje i kupoprodajni kursevi koji se formiraju na bazi ponude i potražnje za pojedinim stranim valutama.

U svetu postoje dva načina međunarodnih plaćanja:

-slobodno devizno plaćanje

- kompenzacija.

Slobodno devizno plaćanje može se vršiti kada banke imaju žiro račune kod inostranih banki.

Kompenzacija kao sistem plaćanja sastoji se u razmeni (trampi) vrednosti izvršenog izvoza za vrednost izvršenog uvoza.



KALKUACIJA CENA UVOZNE ILI IZVOZNE ROBE

Kalkulacija uvoza ili izvoza predstavlja obračun cene uvozne ili izvozne robe.

Sa gledišta vremena kada se radi, može biti:

· prethodna (planska kalkulacija

· obračunska ili stvarna kalkulacija.
Kalkulacijski list uvoza obično sadrži sedeće podatke: naziv i mesto dobavljača, vrstu i količinu robe, broj zaključnice, broj carinske deklaracije, broj fakture kupljene robe, troškove do granice, vrednost robe na granici, troškove u zemlji, razlika u cei i prodajnu vrednost robe.

Kalkulacija izvoza predstavlja obračun cene izvezene robe. Ona sadrži sledeće podatke: naziv izvoznika, naziv kupca, broj kalkulacije, vrstu, količinu robe, uslove kupovine, vrednost izvezene robe, carinske olakšice itd.

	                                               KALKULACIJA

’’ INEX’’

Zaključnica br. 85/95

VRST ROBE:     BEZDRVANA HARTIJA
TARIFNI BROJ: 4802520010

REŽIM UVOZA:  LIBERALNI
NAMENA:           ŠIROKA POTROŠNJA
KOLIČINA:         4.000 RISEVA
VREDNOST:        15.000 EURO

	- VREDNOST ROBE   15.000 EURO                          = 15.000,00 DIN
- BANKARSKI TROŠKOVI                                                 500,00 DIN

- TROŠKOVI CARINE                                                       3.000,00 DIN

- TROŠKOVI PREVOZA                                                    2.000,00 DIN
                                                UKUPNO DIN                  20.000,00  DIN

	Beograd, 10.01.2005                                                           Referent
                                                                                            P.Petrović

	


DOKUMENTACIJA KOJA SE JAVLJA PRILIKOM UVOZA I IZVOZA 






ROBE

Prilikom uvoza potrebna su sledeća dokumenta:

· dokument o zaključenom poslu

· prijava o zaključenom spoljnotrgovinskom poslu

· instrumenti plaćanja

· uvozna carinska deklaracija

· faktura inostranog dobavljača

U izvozna dokumenta spadaju:

- dokument o zaključenom poslu

- prijava o sklopljenom ugovoru o izvozu

-izvozna carinska deklaracija

- faktura koja se ispostavlja inostranom kupcu

- instrumenti plaćanja itd.



SPECIJALNI POSLOVI

Pored uobičajenih poslova, trgovinska preduzeća mogu obavljati, pod uslovom da su za to registrovana i tzv. Specijalne poslove, kao što su:
· komisioni poslovi
· zastupnički poslovi

· konsignacioni poslovi

· tranzitni robni promet


KOMISIONI POSLOVI

Sam naziv komision potiče od latinske reči commito, što znači poveriti i označava poslove koji se poveravaju drugim subjektima na izvršenje.

Subjekti komisionih poslova su:

· komisionar i 

· komitent

Komisionar je trgovinsko preduzeće ili lice koje obavlja komisionu kupoprodaju robe, a komitent je preduzeće ili lice za čiji račun se obavlja kupovina ili prodaja robe.

Pravo da obavljaju komisione poslove imaju samo ona preduzeća koja su registrovana za obavljanje tih poslova. 

Komisionar obavlja kupovinu ili prodaju robe u svoje ime, a za račun komitenta. Roba primljena u komisionu prodaju ostaje svojina komitenta sve do prodaje kupcu.

Prilikom komisione nabavke robe odnosi između komisionara i komitenta se regulišu ugovorom u kome se regulišu prava i obaveze i jedne  i druge strane  u pogledu:

· vrste, količine, kvaliteta i nabavne cene,

· visine komisione provizije

· rokova, načina i uslova plaćanja

· roka nabavke komisione robe i td.

I prilikom komisione prodaje komisionar i komitent sklapaju ugovor o komisionoj prodaji robe. Ugovorom se regulišu:

- vrsta i količina robe

- limitirana prodajna cena 

- provizija komisionara 

- priznavanje stvarnih troškova

- način, rok i uslovi plaćanja

- sastavljanje obračuna prodaje



ZASTUPNIČKI POSLOVI

Zastupnički poslovi obavljaju se u ime i za račun inostranih firmi. Za obavljene poslove zastupnik dobija ugovorenu proviziju kao cenu za izvršenu uslugu zastupanja. Vrednost obavljenog posla pripada inostranoj firmi.

Prema našim propisima zastupanjem inostranih firmi mogu se samo baviti preduzeća koja su registrovana za zastupanje inostranih firmi. 

U suštini zastupnički poslovi imaju karakter posredničkih poslova kao i komisioni poslovi. Razlika je u tome što se oni obavljaju u ime i za račun nalogodavca, dok se komisioni poslovi obavljaju u svoje ime a za račun nalagodavca.

Poslovni odnosi između zastupnika i  inostrane firme regulišu se ugovorima  i sadrže sledeće najbitnije podatke:
- naziv ugovora

- naziv, adresu i pravni status inostrane firme

- naziv i adresu zastupnika

- predmet ugovora sa navedenim vrstama i grupama proizvoda

- prava i obaveze obe strane

- klauzulu o rešavanju eventualnih sporova

- rok važenja ugovora

- potpise ovlašćenih lica



KONSIGNACIONI POSLOVI

Pod konsignacionim poslovima podrazumeva se držanje robe inostranih preduzeća na skladištima domaćih preduzeća radi prodaje.

Sam pojam konsignacioni potiče od latinske reči consignare, što znači doznačiti. 
Robu inostranih preduzeća na svojim skladištima radi prodaje, mogu držati preduzeća koja su registrovana za obavljenje takvih spoljnotrgovinskih poslova.
Inostrano preduzeće koje daje robu na prodaju naziva se konsignant, a domače preduzeće konsignator.

Prava i obaveze konsignanta i konsignatora regulišu se ugovorom.

Obaveze konsignatora koje proističu iz ugovora su:

· da prima, skladišti i čuva konsignacionu robu

· da preuzima mere u cilju prodaje robe

· da postupa po uputstvima konsignanta

· da sa robom postlupa kao dobar trgovac

· da vrši obračun prodaje robe i da na osnovu toga vrši uplate

Prava konsignatora koja proističu iz poslovnih odnosa su:

· pravo na proviziju

· pravo na pokriće određenih troškova koji proističu iz obavljanja poslova



TRANZITNI ROBNI PROMET

Tranzitni robni promet obavljaju trgovinska preduzeća koja se javljaju u ulozi posrednika između dobavljača (proizvodnog preduzeća)  i kupca 

U tranzitnom robnom prometu roba ne ulazi u skladište trgovinskog preduzeća, već dobavljač robu direktno upućuje  kupcu. Trgovinsko preduzeće koje je povezalo dobavljača i kupca za poslove posredovanja naplaćuje odgovarajuću proviziju.



POJAM I PODELA TROŠKOVA

Troškovi su u novcu izražena trošenja elemenata procesa rada (sredstava za rad, predmeti rada, radna snaga) radi stvaranja novih vrednosti ili pružanja usluga.

U praksi se primenjuje više vrsta troškova:
- troškovi materijala

- troškovi proizvodnih usluga

- amortizacija

- nematerijalni roškovi

- troškovi bruto zarada i bruto naknada zarada

- nabavna vrednost realizovane robe

-troškovi finansiranja delatnosti

-vanredni rashodi

Troškovi se evidentiraju na klasi 5



Troškovi materijala 

Vode se na grupi 51 . Da bi preduzeće moglo pratiti i kontrolisati kretanje ovih troškova ovaj konto se mora rasčlaniti na određeni broj potrebnih pojedinačnih kontana kome evidentiramo nabavku osnovnog i pomoćnog materiala za proizvodnju, režijskog materijala, kancelariskog materijala, kao i goriva i energije koja je upotrebljava za proizvodnju.



Troškovi zarada, naknada i ostali lični rashodi

Zarade radnika nadoknađuju se  iz prihoda što im daje karakter  troška. Za preduzeće zarade imaju karakter kratkoročnih obaveza koje se na vreme moraju izmiriti. Zarade radnika isplaćuju se sa žiro računaiz za to namenjenih sredstava.

Visina zarada određena je pravilnicima preduzeća.U pravilnicima nalaze se osnove i merila za isplatu zarada u zavisnosti od rezultata poslovanja.Obuhvataju se na grupi 52.


Troškovi proizvodnih usluga
Grupa 53 obuhvata troškove proizvodnih usluga (transportne usluge,  troškove zakupnine, sajmovi, reklame i propagande, troškove istraživanja iostale usluge) Ove usluge su izvršila druga fizička i pravna lica radi obezbeđivanja normalnog poslovanja.


Troškovi amortizacije
Nematerijalna i materijalna ulaganja otpisuju se redovno u toku godine na teret ukupnog prihoda kao amortizacija. Osnovica za obračun amortizacije je nabavna vrednost osnovnog sredstva. Za utvrđivanje visine otpisa primenjuju se uglavnom dve metode:metod vremenskog otpisivanja i metod funkcionalnog otpisa.

Metod vremenskog otpisivanja

Primenom ovog metoda nabavna vrednost osnovnog sredstva raspoređuje se na ceo vek njegovog korišćenja (linearno otpisivanje) pod pretpostavkom da se ravnomerno troše.

Amortizacija = nabavna vrednost




Vek trajanja

Primer

Nabavna vrednost osnovnog sredstva je 48.000 dinara. Vek trajanja osnovnog sredstva je 4 godine.



AM = 48.000 = 12.000 
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Mesečni iznos amortizacije izračunava se kada se godišnji iznos podeli sa 12. dakle 

12.000 : 12 = 1.000

Metod funkcionalnog otpisa- visina troškova otpisa zavisi od očekivanog obima proizvoda i usluga koje osnovno sredstvo može da pruži.

Troškovi otpisa po jedinici = nabavna vrednost





Ukupni učinak

Nedostatak obog metoda je u tome što  se ne uzima u obzir ekonomsko zastarevanje usled tehničkog progresa.


Troškovi neproizvodnih usluga

Grupa 55 nematerijalni troškovi obuhvata troškove neproizvodnih usluga, reprezentacije, platnog prometa, poreza, doprinosa 

Navedeni poslovni rashodi uračunavaju se u poslovne rashode obračunskog perioda nezavisno od momenta plaćanja 



Troškovi finansiranja
Kada preduzećima sopstveni izvori sredstava nisu dovoljni, ona koriste pozajmljena sredstva banaka i drugih preduzeća u vidu kredita. Na pozajmljena sredstva preduzeće plaća kamatu kao cenu kredita. Kamata za korisnika kredita je trošak koji se mora pokriti iz ukupnog prihoda .

Grupa 56 obuhvata finasijske rahode koje čine rashodi na osnovu kamata, negativnih kursnih razlika i sl.

Neposlovne i vanredne rashode čine gubici od prodaje i rashodovanja osnovnih sredstava, gubici od prodaje materijala, manjkovi, gubici nastali usled elementarnih nepogaoda i katastrofa. Evidentiraju se na grupama 57 i 59  


POJAM I VRSTE PRIHODA
Prihodi povećavaju imovinu preduzeća bez obaveze njihovog naknadnog vraćanja. 

Prihodima trgovinskog preduzeća smatraju se:

· ostvareni poslovni prihodi

· prihodi od finasiranja

· vanredni prihodi



Poslovne prihode trgovinska preduzeća ostvaruju realizacijom robe, proizvoda i usluga na domaćem i inostranom ržištu. 



Prihode od finansiranja trgovinska preduzeća stiču plasiranjem  finansijskih sredstava u druga preduzeća i povezivanjem sa drugim preduzećima.



Vanredni  prihodi se  pojavljuju po osnovu: viškova sredstava prilikom popisa,  naplate otpisanih potraživanja, naplate penala, kazni i naknadno ustanovljenih prihoda iz ranijih godina.




FINANSIJSKI REZULTAT
Finansijski rezultat predstavlja razliku između prihoda ostvarenih realizacijom roba i usluga, finansijskih i vanrednih prihoda, s jedne  i rashoda , s druge strane.

Ako su  ostvareni prihodi veći od rashoda javlja se pozitivan finansijski rezultat (dobit).

Ako su rashodi veći od prihoda javlja se negativan finansijski rezultat ( gubitak).
Prema našim zakonskim propisima dobit se oporezuje, pa se zato pri raspodeli dobiti jedan deo treba odvojiti za to. Porez na dobit preduzeća plaća se u skladu sa odredbama Zakona o porezu na dobit preduzeća.




RASPODELA REZULTATA

U inokosnim preduzećima utvrđuje se rezultat poslovanja upoređivanjem prihoda i rashoda u koje nisu uključeni lični rashodi vlasnika. Rezultat poslovanja predstavlja dobit vlasnika kapitala. U bilansu stanja dobit se ne pojavljuje kao posebna pozicija, već se pripisuje sopstvenom kapitalu vlasnika preduzeća. Sopstveni kapital se povećava ako je ostvarena dobit, a umanjuje ako je ostvaren gubitak.
U ortačkim  preduzećima (društva lica) raspodela dobiti je ista kao i u inokosnom preduzeću. Pre raspodele mora se uraditi obračun podele dobiti na ortake. Kriterijumi za raspodelu utvrđeni su u ugovoru društva.

U društvu kapitala ostatak dobiti po odbitku poreza se deli na učešće u dobiti (u društvu sa ograničenom odgovrnošću, dividende (u akcionarskim društvima) i rezerve.




GUBITAK I POKRIĆE GUBITKA

Gubitak se uvek javlja kada su rashodi veći od prihoda i kada je sopstveni kapital na kraju obračunskog perioda manji od kapitala na početku obračunskog perioda.

U inokosnom preduzeću i ortačkom preduzeću gubitak se u bilansu ne pojavljuje kao samostalna pozicija, već se za nastali gubitak smanjuje sopstveni kapital. 

Za pokriće gubitka u inokosnom i ortačkim preduzećima, vlasnici dodatno ulažu kapital.

U društvu kapitala gubitak se u bilansu iskazuje ili na strani aktive kao korektivna pozicija sopstvenog kapitala sruštva, ili na strani pasive kao odbitna pozicija sopstvenog kapitala.

Gubitak u društvim kapitala može se pokriti iz:

· rezervi

· sredstava poslovnih partnera(kupci ili dobavljači)

· kredita banaka

