                                           Organizacija nabavke i prodaje

                                                           V stepen 

              Pitanja:

1. Opšti pristup poslovne nabavke

2. Zadaci nabavke

3. Značaj nabavke

4. Poslovi nabvke

5. Nabavna politika i poslovna načela

6. Politka kvaliteta robe

7. Politika nabavnih cena

8. Tržište nabavke

9. Predmet istraživanja na tržište nabavke

10. Kriterijumi za izbor dobavljača

11. Plan nabavke

12. Ugovaranje nabavke

13. Trgovinski običaji i  uzanse

14. Način sklapanja kupoprodajnog ugovora

15. Ugvaranje kvaliteta robe,cene, pakovanja, plaćanja

16. Izmene i raskid ugovora

17. Izvršenje ugovora o kupoprodaji 

18. Preuimanje robe

19. Plaćanje robe

20. Pojam i značaj prodaje

21. Zadaci i poslovi prodaje 

22. Organizacije prodaje

23. Robna dokumenta

24. Politika asortimana

25. Priprema robe za prodaju

26. Predhodno merenje robe

27. Predhodno pakovanje 

28. Tehnika prodaje u klasičnim prodavnicama

29. Tehnika prodaje u samouslugama

30. Tehnika prodaje u samoizboru

31. Politika promocije

32. Ekonoomska propaganda

33. Ostali oblici promocije 

Literatura:

1)Trgovinsko poslovanje za III razred Trgovinske škole
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3)Trgovinsko poslovanje za I i II razred trgovinske škole

