ОРГАНИЗАЦИЈА НАБАВКЕ И ПРОДАЈЕ
V СТЕПЕН ТРГОВИНЕ

ПИТАЊА ЗА ВАНРЕДНЕ КАНДИДАТЕ :

1. Општи приступ пословима набавке

2. Задаци и значај набавке

3. Послови набавке

4. Систем организације набавке и подела рада у набавци

5. Политика набавке, политика квалитета робе и политика набавних цена
6. Појам тржишта набавке и истраживања на тржишту набавке

7. Критеријуми за избор добављача

8. Појам и врсте залиха

9. План набавке

10. Уговарање набавке и трговински обичаји и узансе

11. Начини склапања купопродајних уговора и елементи уговарања

12. Преузимање робе

13. Токови, задаци и организација продаје

14. Робна документа у вези снабдевања и преузимања робе

15. Политика асортимана у трговинским предузећима

16. Припрема робе за продају

17. Техника продаје у класичној продавници

18. Техника продаје робе у самоуслугама

19. Техника продаје робе у самоизбору

20. Политика промоције и облици промоције

21. Економска пропаганда као примарни облик масовног комуницирања
